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GOR DIG MERE RELEVANT

UDFORDRINGER FOR DE
MARKETINGPROFESSIONELLE
Dansk Markedsfgring er stedet,
hvor de marketingansvarlige sgger
svar, indsigt og far redskaberne til
at navigere i en gget kompleksitet.
Vi er med til at forbinde bureau-
er, leverandgrer, brandejere og
annoncgrer. Vores overordnede
formal er saledes at stgtte marke-
tingprofessionelle i at skabe vaekst
0g udvikle virksomheder

Marketingdisciplinen er i konstant
forandring, og nye muligheder for
de marketingansvarlige dukker
hele tiden op. Metoder, der tidli-
gere fungerede godt, vil med stor
sandsynlighed blive overhalet af
nye og mere effektive muligheder.
CEQO’en kigger mere end nogen-
sinde fgr i retning af CMO’en, fordi
de behgver toplinjevaekst.
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Ejerskab af virksomhed

Antal ansatte i virksomhed Reklame/markedsfgringsbudget

W Ejer/medejer/partner............. 13% W <20 25% M Jegerendelig beslutningstager .... 38%

B Ansatiprivat virksomhed.......... 67% W O20-49. ... 17% B Jeg har vaesentlig indflydelse. .. ... .. 5%

B Ansati offentlig virksomhed. . ... ... 20% W O50-99. ... 13% W Jeg pavirker indkgbet . ............ 14%
W >100. ... 40% W Jeg pavirker ikke indkgbet ... ... ... 43%
W Ved ikke/intetsvar................. 5%

Primaere arbejdsomrade

Markedsfaring . ..ot I, 32%
Salg . e 6%
Virksomhedsledelse .......................... I 13%
UNdervisning . ....oovei I 6%
Produktion . ... I 5%
Administration/forvaltning . .................... [ 4%
Personale............oviiiiiiiii i, I 4%
Andet/intetsvar.......... ... ... .. T 20%
Alder Husstandsindkomst
W 12-24 ar M <300.000 kr.
W 25-39 ar Il 300.000-599.999 kr.

o 8% 11%
W 40-59 ar W > 600.000 kr.
W 60+ 3ar | W Ved ikke/intet svar

1%

Geografi Konsfordeling

Vores laesere er spredt
ud over hele landet.

Vores laesere er ganske ligeligt fordelt

mellem mand og kvinder.

58% 42%

Kilde: Gallup Index/DK HH 2018

Malgruppe: Erhvervsaktive

Et nichemedie for folk inden for marketing, salg,
reklame, medier og kommunikation med primzere
arbejdsomrader som marketing, medier og kom-
munikation. Laesernes hgje kvalitets- og relevans-
opfattelse af magasinet 'Markedsfgring’ har en
afsmittende effekt p& dine annoncer - annoncerne er
en naturlig del af bladet. | en tid hvor fordybelse igen
er blevet en prioritet for den enkelte, far du her et
magasin, som skriver til dig og handler om dig og den
branche du hver dage mgder ind til.

har omisgt st

Produktionaselskat
arbajdle for a8 bpare COZ

MARKEDSFORING PA TABLET 0G MOBIL

Lees magasinet ‘Markedsfgring' pa din smartphone
eller tablet. F& aktuelle cases pa farten, kontoret
eller hjemme i sofaen - vi er der, hvor | er.

Se annoncepriser pa side 28.




DANSK MARKEDSF@RING ST@TTER DE
MARKETINGPROFESSIONELLE

@nsker | et samarbejde med Dansk Markedsfgring
omkring sponsoreret indhold, tilbyder vi flere
forskellige lgsninger pa bade print og digitalt via
markedsforing.dk samt vores SoMe-kanaler
LinkedIn og Facebook.

Vi er rigtigt godt repraesenteret inden for marketing,
reklame, medier og kommunikation. Hele vores
platform er gennemsyret af at skabe vaerdi indenfor
denne branche. Med en advertorial kan du fa dine
kunder til at engagere sig i og interessere sig for
jeres budskaber og forretning.

Laeserens hgje kvalitets- og relevansopfattelse har en
afsmittende effekt p& annoncerne i bladet.
J har hgjere uddannelse.

J har en personlig husstandsindkomst pa
600.000 kr. eller mere.

J har indflydelse pa indkgbsbudget.
J har indflydelse pa reklame/marketingbudget.

Dansk Markedsfgring er stedet, hvor de marke-
tingansvarlige sgger svar, indsigt og far redskaberne
til at navigere i en gget kompleksitet. Vi er med til at
forbinde bureauer, leverandgrer og brandejere/an-
noncgrer

STYRK DIT BRAND

En brandstyrkende advertorial i samarbejde med
Dansk Markedsfgring sikrer dig en yderst interessant
malgruppe.




MARKEDSFORING.DK

Mgd mennesker med samme faglige specialer

som dig selv. En visuel og involverende oplevelse af
marketingstoffet, aktivitetskalender for de mange
konferencer, seminarer og events, medlemsfordele,
jura, blog, netveerk, jobmarked m.m. Laes med pa
Markedsfgring.dk pa din smartphone eller tablet.
F& aktuelle cases pé farten, kontoret eller hjemme i
sofaen. - Vi er der hvor | er.

Vi har stor viden om vores brugere; Beskaftigelse,
beslutningsansvar, virksomhedsstgrrelse osv. De
fleste kommer fra brancherne reklame, medier, tech
og finans og 49 % har stillingsbetegnelse som enten
chef, direktgr eller selvstaendig.

Sitet besgges ganske hyppigt. Lidt under halvdelen af
brugerne besgger det dagligt eller naesten dagligt og
hele 53 % besgger markedsforing.dk fra flere gan-
ge ugentligt til dagligt. Sitet opfattes meget positivt
af vores brugere - hele 85 % synes enten godt eller
meget godt om markedsforing.dk
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Det er som et straffespark.
Hvis du misser malet, nar du
annoncerer i Markedsfering,

er du virkelig uskarp.

Peter Boye, Kreativ Direktgr, Boye & Spellerberg

DANSK MARKEDSF@RINGS NYHEDSBREV

Vores nyhedsbrev udkommer én gang dagligt pa
hverdage samt lgrdag og orienterer + 20.000 mod-
tagere om dagens aktuelle begivenheder inden for
markedsfgring, reklame og medier. | en dynamisk
branche er det dem, der har overblik og er bedst
orienteret, der ligger forrest. Vores nyhedbreve har
en abningsrate (gns. seneste uge) pa 33% og star for
60% af trafikken til markedsforing.dk.

Se priser for bannerannoncering pa side 28




Dansk Markedsfgring Jobmarked er Danmarks mest
malrettede jobmarked og netveerk for jobannoncerer
og kandidater inden for marketing, digital marketing,
kontakt og kunderelationer, grafik og design, medier,
PR og kommunikation og markedsanalyse.

Med et jobopslag hos Dansk Markedsfgring kommer |
ud til de helt rigtige kandidater og vi hjeelper jer med
at finde jeres naeste nye medarbejder.

+40.000
folgere

DANSK MARKEDSF@RINGS JOBPAKKE OMFATTER:

* Profilering i perioden pé forsiden af markedsforing.dk
e Profilering i perioden i det daglige nyhedsbrev
e Profilering i perioden pa forsiden af jobmarkedet

e Profilering gennem vores SoMe-kanaler Linkedin
og Facebook

e Aktivi 30 dage

+15.000
folgere

A4

Republica har netop afsluttet ansaettelsen

af vores nye Marketing Manager, og vi er
overvaeldet af den store respons, som vi har
faet pa jobannoncen, som kun har vaeret
publiceret pa markedsforingjob.dk.

rigtig godt match ift. den opstillede jobprofil.



Seet agendaen og fa kvalificerede leads i gjenhgjde.
Gennem cases og faglig inspiration saettes en agenda
relevant for marketingbeslutningstagere. Formid-
dagsseminaret (max 3% time) afholdes i Dansk
Markedsfgrings konferencelokale med plads til 100
deltagere og inkluderer alle ngdvendige faciliteter
samt forplejning.

HVORFOR?

| har indsigt og ekspertise og leverer indhold og tale-
re, men har brug for en neutral faglig platform samt
sparring pa budskabet s& det engagerer og maksi-
merer mangden af relevante leads. Desuden tilbyder
vi markedsfgring, der rammer preecist i malgruppen.

PREMIUM PARTNERSEMINAR

@VRIGT

Inden seminaret promoverer vi det gennem vores
LinkedIn- og Facebook-profiler, og vi sgrger ogsa for
at udsende deltagerliste til partner samt isolerede
indbydelser pa e-mail. Efter seminaret modtager |
opfelgning med evaluering og deltagerne modtager
en opsummerende praesentation.

Se priser og rabatsatser p& side 28.

Gennem cases og faglig inspiration far partner her en eksklusiv mulighed for at seette agendaen overfor en
mindre og segmenteret malgruppe inde for marketingbeslutningstagere. | har mulighed for selv at komme
med en liste pa personer, | gnsker, skal inviteres eller vaelge ud fra en bruttoliste, vi skaber, indeholdende

titel og virksomhed.

Kontakt os i salg hvis | gnsker at hgre mere om vores Premium Partnerseminar, hvor méalgruppen er 100%

segmenteret.




Webinarer er - som navnet antyder - en webudgave
af et traditionelt seminar. Formatet giver god mulig-
hed for at pleje og fastholde kunder og lokke nye til.
Det er sveert at komme pd en grund til, at | ikke skal
omfavne webinarer som et fast redskab i jeres mar-
ketings-veerktgjskasse.

Nar | indgar i et samarbejde med Dansk Markeds-
faring, kommer | ud til en attraktiv malgruppe med
en custom made indbydelse, som sendes til +16.000
permission-modtagere. Samtidig hjeelper vi jer med
at skabe opmaerksomhed omkring jeres webinar via
vores digitale platform samt gennem vores SoMe-
kanaler LinkedIn, Facebook.

Se priser og rabatsatser pa side 28.

Sociale medier, som Facebook, LinkedIn, Twitter er
rigtigt gode steder at brande din virksomhed.

| Danmark bruger hele 78% af befolkningen sociale
medier (2019]. Stgrstedelen er pa Facebook - faktisk
har 77% af befolkningen en bruger pa dette populeere
medie. Antallet af brugere pa LinkedIn er steget til
/1% og Instagram bruges nu af hele 40%.

Jeres malgruppe er med stor sandsynlighed tilstede
pa en af disse kanaler.

Med en SoMe-lgsning hos Dansk Markedsfgring
bruger vi alt det bedste, vi har, til at skraeddersy
den optimale lgsning til jer. | rammer mere end
50.000 fglgere med opslag pé vores sociale medier
samt bannereksponering med jeres budskab i vores
nyhedsbrev og pa vores site. | far derfor en oplagt
mulighed for at komme i kontakt med en attraktiv
malgruppe.

For priser kontakt os i Salg. Kontaktoplysninger findes pa bagsiden.




Dansk Markedsfgring er stedet hvor vi bringer annoncgrer, bureauer og leverandgrer sammen. Vores forskel-
lige konferenceformater sikrer jer adgang til en unikt malgruppe, og hvad end jeres mal er gget brand-aware-
ness eller direkte lead-generering sa kender vi vores mélgruppe og ved hvem, der har budgetansvar og er

med til at treeffe forretningstransformerende beslutninger.

26. april, Aarhus
B2B Marketing

12. maj

Danish Digital Award

19. september
CMO Challenges

12. oktober 23. november

Arets Rambuk

Digital Copenhagen

30. marts 28. april
Loyalitet i The M List &

turbulente tider

23. maj
Analytical & Data-

karing af Arets CMO driven Marketing

Awards

The M List & Arets CMO

Dansk Marketingforsknings Pris
Commercial Excellence Award
Arets Rambuk

Danish Digital Award

Knowledge-konferencer
Deltagerbetalte konferencer med
enten bredt strategisk fokus eller mere
vertikalt fokuserede pa enten en speci-
fik branche eller fagdisciplin. Partnere
kan opna taletid og brand awareness.

e B2B Konference
e Social Media Manageren
e Digital Copenhagen

27. oktober 30. november, Aarhus

Commercial Social Media
Excellence Award & Manageren

Dansk Marketing-
forsknings Pris

Netvaerks-konferencer

Gratis for deltagere og by-invitation-only. Alle delta-
gere er ngje udvalgt p& baggrund af beslutningsan-
svar og virksomhedsstgrrelse (top500-virksomhed).
Konferencerne er fokuseret pa en funktion, branche
eller fagdisciplin. Partnere kan bl.a. opna brand
awareness, indga dialoger med beslutningstagere via
1:1 mgder samt preesentere en kundecase.

e Analytical & Datadriven Marketing
e CMO Challenges



COST EFFEKTIV LEADGENERERING - SADAN FAR DU KVALIFICEREDE LEADS | MALGRUPPEN
Som annoncgr kan du promovere et whitepaper, en guide eller en rapport med ny viden/indsigt, som er rele-
vant for marketing-beslutningstagere og fa kvalificerede leads ud af det.

KONCEPTET | KORTE TRAEK

e Annoncgren kgber bannere p& markedsforing.dk i en 2-4 ugers periode.

e Ud over at levere banner, leverer annonceren ogsé indhold i form af tekst og billede til landingpage, link til
privatlivspolitik/datahdndtering, samt et white paper i pdf.

e Dansk Markedsfgring producerer og hoster landingpage/sign-up-side.

e Banneret promoverer White paper og sender brugerne ind p& landingpage.

e P3 landingpage giver brugerne permission til at blive kontaktet af annoncgren (navn/titel/email/telefon),
hvorefter de kan downloade White paper-pdf'en.

e Visender leads (afgivet data fra brugerne] via Excel-ark eller XML-feed til annoncer.

Banner Landingpage
Banner pa markedsforing.dk sender Opsamling af brugerdata og permission
brugeren videre til landingpage og download af whitepaper

Sendes til
annoncer

ET EFFEKTIVT SALGS- OG BRANDINGREDSKAB

Du sidder i en kilometer lang myldretids kg, og
alligevel griner du hgjt i bilen, fordi Mads Steffensen
siger noget sjovt i Mads og Monopolet. Eller du hgrer
en sang, du som teenager lyttede til, da du havde din
fgrste keerestesorg, og tonerne far det stadig til at
blive lidt fugtigt i gjenkrogen.

Selvom mediet er i sterkt stigende fremgang, sé er
podcast stadig et nichemedie - og det skal du udnyt-
te. Maske kan du stadig na at veere first mover i din
branche.

Podcast er ideel til den travle malgruppe, som lytter
til podcast i bilen til og fra arbejde, i toget, mens de
laver mad, vasker tgj eller andre ggremal.
Malgruppen elsker mobiliteten, fleksibiliteten og
muligheden for at veelge indhold on demand - nar de
vil, hvor de vil.

Brugerne lytter til podcast, fordi det giver ro til
fordybelse og neerveer i formidlingen. Noget de ikke
oplever, andre digitale medier dbner op for. Ofte
oplever brugerne en helt anden form for indlevelse og
koncentration, nar de lytter til podcast.

For priser kontakt salgsafdelingen. Kontaktoplysninger findes pa bagsiden.




Onlineannoncering

Sponsor

pa konference Printannonce

— O
1%

Webinar

DET RETTE MEDIEMIX

Fra 1960’erne stammer en teori kaldet marketing-
mix. Den gar ud pa, at der er en raeekke parametre,
der er vigtige at veere klar over og tage hensyn til,
nar man skal skabe en marketingstrategi for virk-
somheden. Nar du tager alle parametrene med i
betragtning, kommer du naturligt rundt om alt det,
som er vigtigt at taenke over. Fordi der er forskellige
parametre i spil, bliver marketing-mix ogsa kaldt
parameter-mix.

Brug os til at finde den ideelle lgsning og det rette
mediemix til din kampagne. Vi har flere forskellige
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Onlineannoncering

e ~
, @ D ,

Social Media Advertorial

lgsninger, inden for digitale kampagner, printannon-
cering, sponsoreret indhold, konferencer, partner-
seminar, podcast og meget mere. Ingen lgsning er
den samme. Hvert samarbejde med jer som kunde
er unik. | f&r derfor det maksimale ud af jeres mar-
ketingbudget, hvor vores fornemmeste opgave er at
saette jer i centrum hver gang.

Vi siger heller aldrig nej tak til at blive udfordret pa
nye koncepter, sa hvis i star med en kreativ idé, sa
hold jeg endelig ikke tilbage. Kreativitet er livsngd-
vendigt, hvis vi skal vinde fremtiden.

A4

veerdifuldt samarbejde, som spaender ove

mange forskellige akfiviteter.

Philip Arnaa, Director of Client Services, Adapt

Sponsor

o
pa konference Printannonce

Partnerseminar

Vo ™
€ J

Social Media

21

Adveftorial



Kurser og
uddannelser

Vaelg mellem et stort udvalg af faglige forlgb
specielt malrettet marketing- og kommunikations-
professionelle, bl.a.:

e Programmatic Advertising Updates
¢ Digital Marketing Professional

e Masterclass: Digital Marketing Innovation &
Transformation

e GDPR og digital markedsfgring

o Adfeerdspsykologi

e Projektledelse for Marketers

o Webtekster — kort, klart og klikbart
e Kunsten at skrive tekster der seelger
e E-mail marketing

e Conversion copywriting

¢ Brandopbygning pa Instagram

... 0g meget mere.
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Opbyg din faglighed
— invester i din fremfid!

Dansk Markedsfgring er udviklings-
platformen for dit professionelle liv.

22 23



Neltvaerk

| Dansk Markedsfgrings faglige netvaerks giver vi
foreningens medlemmer muligheder for at udvikle
sig kontinuerligt sammen med andre.

Dedikerede og dygtige brancheprofiler star i spidsen
for alle netveerk. Malet er at skabe steerke og levende
netvaerk, hvor medlemmerne kan sparre pa konkrete
faglige eller forretningsmaessige udfordringer i et
fortroligt rum.

Der afholdes min. fem mgder om aret og det koster
kun 7.000 kroner pr. netvaerk (pr. ar ekskl. moms) at

blive en del af et netveaerk. Det er en forudszetning, at
man er medlem af foreningen for at deltage.

Deltag i et af de 10 netveerk, som
Dansk Markedsfering star bag.
Vi starter lebende nye netveerk
op i hele landet. Laes mere pa
markedsforing.dk/netvaerk

OVERVEJER DU AT BLIVE EN DEL AF ET AF VORES
NETVARK?

Netveerkene optager lgbende nye medlemmer hen
over aret og mgdes minimun fem gange om aret.
Temaer og mgdedatoer opdateres under de enkelte
netvaerk pa markedsforing.dk/netvaerk

SKAB DIT EGET NETVARK ELLER FACILITER ET
SOM NETVZARKSLEDER

Savner du, at et seerligt tema daekkes eller mangler
du sparring med seerlige profiler indenfor din bran-
che, sa lad os snakke om muligheden for at du kan
blive netveerksleder og/eller starte et nyt netveerk.
Kontakt os og sé tager vi dialogen derfra.

Sammen

Seerlig adgang til
relevante
hos
Dansk Markedsfgring

Skraeddersyet ud
fra brancher og titler
for at sikre

De aktuelle netveerk

B2B Marketing KBH

Strategisk Marketing KBH

faciliterede
netveerksmeder
om aret
Netveerkslederen
er en dygtig og
dedikeret
0g
fokus pa aktuelle
cases
Branding & Kreativitet

Digital forremningsudvikling

Kommerciel Udvikling og Vaekst



@NSKER DU 0G DINE KOLLEGER FAGLIG 0G
PERSONLIG UDVIKLING OG ET GIVENDE NETVARK
GENNEM HELE KARRIEREN?

Dansk Markedsfgring er klubhuset for alle medie-,
salgs-, marketing- og reklame og kommunikations-
folk. Siden 1927 har vi veeret et objektivt og uafhaen-
gigt fagfeelleskab. Vi arbejder for, at vores medlem-
mer holder sig relevante, fordi vi tror pa, at man
aldrig bliver for erfaren til at udvikle sig.
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Med et medlemskab far | adgang til en lang reekke
fordele:

» Bladet Markedsfgring - Danmarks stgrste
marketingfagblad pa print og tablet.

® 20-40 % rabat pa kurser, seminarer, diplom-
uddannelser og awardshows.

e Gratis juridisk bistand inden for markedsfgrings-
loven.

e Adgang til faglige netveerk og mentorordning.
e 2/-timers fortrinsret til gratis seminarer.

* Bogen The M List + gratis adgang til
Arets CMO/The M List netveerksarrangement.

* Rabatter pd sponsorater, virtuelle events og
partnerseminarer.

e Artikler, rapporter og analyser kun for medlemmer.

Laes mere om forskelle

og fordele ved de enkelte

medlemskabstyper pa
markedsforing.dk/

medlemskab

HVIS | ER FLERE...

Et virksomhedsmedlemskab bidrager til kompetenceudviklingen pa tveers af virksomheden.

Er I blot to eller flere der arbejder med marketing, medier, salg, kommunikation eller projektledelse,
sa overvej et medlemskab, som giver flere adgang til alle medlemsfordele.

OJONONO

OP TIL 2 PERSONER OP TIL 4 PERSONER OP TIL 9 PERSONER HELE VIRKSOMHEDEN

Kr. 3.495,- Kr. 5.495,- Kr. 10.995,- Kr. 21.995,-

inkl. 1 magasin inkl. 2 magasiner inkl. 5 magasiner inkl. 10 magasiner

+1 netveerk*

@NSKER DU ET PERSONLIGT MEDLEMSKAB, SA HAR VI FLERE MULIGHEDER:
Et virksomhedsmedlemskab bidrager til kompetenceudviklingen pa tveers af virksomheden. Er | blot to eller
flere der arbejder med marketing, medier, salg, kommunikation eller projektledelse, sa overvej et medlem-
skab, som giver flere adgang til alle medlemsfordele.

Premium Digital Studerende Senior
Pris pr. ar Pris pr. ar Pris pr. ar Pris pr. &r
Kr. 2.995,- Kr. 1.795,- Kr.0,- Kr.0,-

inkl. 1 magasin

*Gaelder deltagelse for 1 person i et af vores netvaerk. Alle priser er ekskl. moms
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Alle priser er ekskl. moms

PRINT: ANNONCE | MAGASINET MARKEDSF@RING

Placering og format Pris

Opslag 514 x 317 mm* (afleveres i 2 stykker) kr. 28.000
1/1 side 257 x 317 mm* kr. 20.000
1/2 side tveerformat 257 x 158 mm* kr. 12.000
1/2 side hgjformat 128 x 317 mm* kr. 12.000
Side 2 bund 257 x 55 mm kr. 10.900

* Formatet tillaegges 3 mm pa alle sider til beskaering.

PRINT: INDSTIK | MAGASINET MARKEDSF@RING

Et steerkt alternativ til de husstandsomdelte
reklamer. | bliver en del af et aktivt tilvalg hos en
kegbeglad malgruppe og kommer ud til husstande
med 'nej tak til reklamer’.

Tag fat pa din kontaktperson for at here mere om priser og muligheder.

Materialespecifikationer og repro
Filformat: Acrobat Distiller PDF (Min. version 1.3). Oplgsning: 300 dpi (ar-
kivér til Press). Farver: CMYK (Europa). Skrifter: Inkluderet i PDF.

Den samlede punktprocent i de 4 farver ma ikke overstige 220 % i separa-

JOBMARKED

Jobopslag pa markedsforing.dk/jobs: kr. 5.990

Materialespecifikationer

Transparent logo i PNG p& max 100 kb
Jobopslag som Word-fil eller link til jobopslag
Link hvis jobbet ansgges online.

PARTNERSEMINAR

For virksomhedsmedlemmer af
Dansk Markedsfgring: kr. 59.900
For gvrige: kr. 69.900

Seminarerne er gratis for deltagere (max. 100).
Kontakt os for:

* Rabatsatser vedr. aftale om flere seminarer arligt.
e Pris for Premium Partnerseminar.
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MIX: ADVERTORIAL

Indhold Pris

Advertorial i magasinet og pa markedsforing.dk kr. 35.000
samt promovering gennem nyhedsbrev og via
vores profiler pa Linkedin og Facebook.

DEADLINE: FOR ORDRE 0G PRINTMATERIALE

&
fz§ x9 N . 0‘} 'oé Q’\c
Udgivelse: Q:@Qo <\.<° ¢ Q."’é (L.@'b\ %."’00) Q.‘;&l@ \'be,“
i) Vv i) Vv v ) N
Udgivelses- : : : : :
nummer: 1 2 3 4 5 6 7
L L L L L L L
ina: < Vs <. 7 Vs < z
Deadline: o/; % 7/{ e/& o/o 0/70 /79

tionen. Der ma ikke vaere mere end 50 % sort i tertizere farveblandinger,
hvis der indgar over 140 % punkt i de 2 kulgrer. Der bgr tages hgjde for en
punktbredning pa 25 %. Billedstgrrelsen skal vaere i passende forhold til
billedfelter. Andre former for elektronisk aflevering kan kun finde sted efter
aftale, og vil blive faktureret efter regning.

DIGITAL: WEBINAR

For virksomhedsmedlemmer af
Dansk Markedsfgring: kr. 59.900
For gvrige: kr. 69.900

Tilkgb: kr. 10.000

Vi deekker alle omkostninger til professionelt studie/
AV-opsaetning og hjaelper med afvikling webinar.
Optagelsen deles via vores platforme og uploades pa
YouTube og vores website for langvarig veerdi.

Kontakt os for:

* Rabatsatser vedr. aftale om flere webinarer arligt.
KONFERENCEPARTNER (SPONSORATER)

Awards: Fra kr. 50.000

Knowledge-konferencer: Fra kr. 40.000
Netvaerkskonferencer:  Fra kr. 39.500

DIGITAL: MARKEDSFORING.DK

Placering og format Pris

Topbanner* (A) 930 x 180 kr. 9.000
Sticky banner 1* (B) 180 x 600 kr. 9.000
Sticky banner 2* (C) 180 x 600 kr. 9.000
Artikelbanner* (D) 930 x 180 kr. 9.000
Bottom page* (E) 930 x 180 kr. 9.000

Kreative formater** - -

*Til disse placeringer leveres et ekstra format i 300 x 250 px til mobilsitet.
** God plads til kreativ udfoldelse: Interscroll/Side skin/Wallpaper. Tag fat
pa din kontaktperson for at hgre mere.

Materiale sendes til din kontaktperson i Dansk
Markedsfgring senest tre hverdage fgr aftalte ind-
rykningsdato.

Link til landingpage skal oplyses.

Materialespecifikationer
Leveres som JPG, GIF eller HTML og ma& max have en veaegt pa 115 kb.

DIGITAL: NYHEDSBREV

Placering og format Pris

Top (A) 600 x 250 kr. 9.000
Midt 1 (B) 600 x 250 kr. 9.000
Midt 2 (C) 600 x 250 kr. 9.000
Midt 3 (D) 600 x 250 kr. 9.000
Midt 4 (E) 600 x 250 kr. 9.000

Materiale sendes til din kontaktperson i Dansk
Markedsfgring senest tre hverdage fgr aftalte ind-
rykningsdato.

Link til landingpage skal oplyses.

Bemaerk at reservation ikke er mulig.

Materialespecifikationer
Leveres som JPG eller GIF og m& max have en vaegt pa 200 kb.
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Generelt om annullering
Generelt kan bookede og bekraef-
tede ordre ikke annulleres.
Overskrides nedennasvnte frister,
opkreaeves et gebyr pa 50 % af hele
ordren. Aftalte last minute kam-
pagner kan ikke annulleres.

Annullering print

Annulleringer skal ske skriftligt
til Dansk Markedsfgring senest 14
dage efter bestillingsdatoen.

Annullering online
Annulleringer skal ske skriftligt
til Dansk Markedsfgring senest 5
hverdage efter bestillingsdatoen.

Annullering gvrige platforme
Se den skriftligt indgdede aftale.

Kampagneafvikling

Bookede kampagne skal afvikles i
indeveerende ar, medmindre andet
er aftalt skriftligt. Dansk Mar-
kedsfgring er i sin ret til at lade to
kunder dele en placering i bade
nyhedsbrevet og pd markeds-
fering.dk i perioder, hvor efter-
spgrgslen er der.

Zndringer/flytninger
Datoaendringer og flytninger af
bookede kampagner skal ske
skriftligt til Dansk Markedsfgring
senest 14 dage fgr kampagnestart.
Der opkreeves et gebyr pd 20 % af
ordren for andringen/flytningen af
kampagnen. Flyttede og sendrede
kampagner kan ikke annulleres.

Betalingsbetingelser

Alt beregnes til de pa indryknings-
dato gaeldende priser. Alle priser
er ekskl. moms. Betaling: Netto
kontant 14 dage fra bestillingen.

Rettelser

Dansk Markedsfgring patager sig
intet ansvar for indtelefonerede
rettelser.

Reklamationer

Dansk Markedsfgring patager sig
ikke ansvar for fejl i annoncer,
som er indrykket i overensstem-
melse med bestillerens angivelser.
Dansk Markedsfgring forbeholder
sig ret til at afvise reklamationer
over annoncer, hvor materialet

pa forhand er patalt som mindre
egnet (banner] eller hvor indleve-
ringsfristen er overskredet.

Der ydes ingen reduktion i annon-
ceprisen i de tilfeelde, hvor Dansk
Markedsfgring er uden skyld i
fejlens opstden. For fejl ydes en
reduktion efter Dansk Markeds-
fgrings skgn over annoncens
veerdiforringelse. Reduktion kan
aldrig overstige annoncens ind-
rykningspris. Reklamationer ma
fremsaettes senest 1 dag efter ind-
rykningen. Indrykkes en annonce
flere gange med samme fejl, uden
at Dansk Markedsfgring modtager
reklamation, ydes evt. dekort kun
for fgrste indrykning.

Fejlagtig, forsinket eller
manglende indrykning af bestilte
annoncer

Erstatningskrav kan ikke ggres
gaeldende over for Dansk Mar-
kedsfgring for fejlagtig, forsinket
eller manglende materialeafle-
vering for bestilte annoncer, eller
evt. folger af sadanne fejl.

Annoncekontrol

Dansk Markedsfgring forbeholder
sig ret til at: Neegte eller undlade
at optage en annonce, selvom den
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i fgrste instans er accepteret eller
tidligere har vaeret indrykket.

Der tages forbehold for endrin-
ger og trykfejl.

SALGSAFDELINGEN

Jeanette Jgnsson Jonas Busekist
Head of sales Sales Manager
ji@markedsforing.dk jb@markedsforing.dk
31413990 2889 3060

Niels Larsen
Client Manager
nl@markedsforing.dk
31385135



SALGSAFDELINGEN

Jeanette Jonsson Jonas Busekist
Head of sales Sales Manager
jj@markedsforing.dk jb@markedsforing.dk
3141 3990 2889 3060

Niels Larsen
Client Manager
nldmarkedsforing.dk
3138 5135

DANSK MARKEDSF@RING MEDIEGUIDE

2023

DANSK
MARKEDSF@RING

M)



